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Der Treffpunkt fiir EMS-Anbieter und OEMs

Erfahren Sie, wie Sie Ihr Unternehmen optimal im Spannungsfeld
zwischen OEM und Elektronikproduzent positionieren
EN ElectronicNetwork: Joachim Goddertz, Chief Executive Officer

Profitieren Sie von den Strategien erfolgreicher Zusammenarbeit
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Freudenberg Mektec Europa: Dr. Wolfgang Bochtler, Geschaftsfiihrer

Erreichen Sie Null-Fehler-Produktion durch Traceability und
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Lernen Sie Make-or-buy Entscheidungskriterien aus OEM-Sicht
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2. JAHRESTAGUNG 13. und 14. Mai 2009, Diisseldorf




EMS-Branche trotzt der Krise —
doch was sind die Anforderungen
der Elektronikindustrie?

Wen Sie auf dieser
Jahrestagung treffen:

OEMs, die mit EMS-Partnern zu-
sammenarbeiten oder EMS-Partner
suchen, insbesondere aus der

* Automobilindustrie

e Telekommunikation

© Industrieelektronik

® Unterhaltungselektronik

© Medizintechnik

sowie Geschaftsfiihrer und Ent-

scheider der EMS-Branche, vor

allem aus den Bereichen

® Unternehmensentwicklung

® Produktion

® Produktentwicklung

© Qualitatsmanagement

® Forschung und Entwicklung/
Design

© Marketing/ Vertrieb

Infoline

Haben Sie Fragen zu dieser
Jahrestagung? Wir helfen
lhnen gerne weiter.

Konzeption und Inhalt:
Dr. Elisabeth Suntrup-Andresen
Konferenz-Managerin

Organisation

Kristina Seimetz,
Konferenz-Koordinatorin

E-Mail: kristina.seimetz@informa.com

Telefon: 02 11/9686-3671

Trotz der weltkonjunkturellen Risiken halt das Wachstum in der EMS-Branche an. Laut
Prognosen des Marktforschungsinstituts iSuppli wird der Umsatz der Auftragsfertiger fiir
Elektronik bis 2012 um 7,2% auf 432,3 Milliarden US-$ wachsen. Den Zuwachs fiir EMS-
Anbieter in den deutschsprachigen Landern schatzen die Experten auf 11%. Doch was
verlangt die Elektronikindustrie? Und was sind erfolgreiche Strategien fiir EMS-Anbieter
und OEMs?

Die 2. EUROFORUM-Jahrestagung ,Electronic Manufacturing Services 2009" gibt einen
aktuellen Brancheniiberblick und zeigt lhnen, wie Sie lhre Geschaftsstrategien,
Dienstleistungen und Technologien optimieren.

Erfahren Sie auf dieser Jahrestagung:

» Wie Sie sich als EMS-Dienstleister im deutschsprachigen Raum behaupten

e Wann sich die Fertigung in Osteuropa lohnt

e Welche Kriterien fiir die Auswahl des optimalen Supply-Chain-Konzeptes relevant sind

» Was Sie bei Riickverfolgbarkeit, Riickruf und Produkthaftung beachten missen

» Welche Faktoren zu einer erfolgreichen Zusammenarbeit zwischen OEMs und EMS-
Dienstleistern beitragen

Diskutieren Sie mit OEMs und EMS-Entscheidungstrdagern zukunftsweisende
Strategien, um neue Geschaftsbeziehungen erfolgreich zu entwickeln und
bestehende auszubauen.

Funf gute Griinde fiir Sie, bei dieser Jahrestagung dabei zu sein:

« Sie gewinnen einen Uberblick Giber aktuelle Marktentwicklungen

« Sie erfahren von anderen EMS-Anbietern, welche Geschéftsstrategien erfolgreich sind
« Sie profitieren von dem Austausch mit lhren Kunden

« Sie erhalten von erfahrenen Experten Einblicke in rechtliche Rahmenbedingungen

« Sie lernen, wann sich Eigen- oder Auftragsfertigung lohnt

Wir Uiber uns

EUROFORUM steht in Europa fiir hochwertige Kongresse, Seminare und Workshops. Ausgewahlte,
praxiserfahrene Referenten berichten zu aktuellen Themen aus Wirtschaft, Wissenschaft und Verwal-
tung. Dariiber hinaus bieten wir Fiihrungskraften ein erstklassiges Forum fiir Informations- und Erfah-
rungsaustausch. EUROFORUM ist ein Geschaftsbereich der Informa Deutschland SE, einem fiihrenden
deutschen Konferenzanbieter. Unsere Muttergesellschaft, die Informa plc mit Hauptsitz in London,
organisiert und konzipiert jahrlich weltweit Giber 12.000 Veranstaltungen. Darliber hinaus verfiigt Infor-
ma (iber ein umfangreiches Portfolio an Publikationen fiir die akademischen, wissenschaftlichen und wirt-
schaftlichen Markte. Informa ist in Giber 80 Landern tatig und beschaftigt mehr als 10.000 Mitarbeiter.




Erster Tag
Mittwoch, 13. Mai 2009

8.30-9.00
Empfang mit Kaffee und Tee

9.00-9.10

Er6ffnung des ersten Tages durch den Vorsitzenden
Georg Holler, ZVEI-Fachverband Electronic
Components and Systems

Marktentwicklungen in der EMS-Branche

9.10 - 9.50

Internationale Marktdaten der Elektronikbranche -

vom Bauelement bis zum Geréat

* Internationale Marktentwicklungen

» Marktaufteilung zwischen OEMs und EMS-Anbietern
Georg Holler

9.50-10.30
Innovative Geschaftsstrategien fiir EMS-Dienstleister:
Wie behauptet sich der Produktionsstandort
Deutschland?
¢ Branchenentwicklung EMS-Markt — Chancen fiir die
Produktion in Deutschland
» Wertschépfung tber den gesamten Produktlebenszyklus
* Vertikale Integration
 Gesamtheitliche Betrachtung
Johann Weber, Vorstandsvorsitzender und Vorstand
SGF Elektronik, Zollner Elektronik AG

10.30-10.50 Fragen an die Referenten und Diskussion
10.50 - 11.20 Pause mit Kaffee und Tee

Erfolgsrezepte fiir EMS-Anbieter: Qualitatssicherung,
Unternehmenskultur, Kundenorientierung

11.20 - 12.00

Der Weg zu einer ,Null-Fehler"-Produktion — inwieweit

konnen Traceability und eine digitale Fabrik diesen

Weg unterstiitzen?

» Warum ist der Weg zu einer ,Null-Fehler"-Produktion
fiir Kunde und Lieferant wichtig?

* Viele Wege fiihren zum Ziel — welche Programme
sollte ein EMS verfolgen?

« Traceability — nur Riickverfolgbarkeit der Produkte
oder mehr?

* Neuer Trend ,digitale Fabrik": Wird es zum Durchbruch
kommen?

+ ,Null Fehler” fiir ,Null Geld" - ist das moglich?
Jorg Jungbauer, Vice President, Electronic Design and

Manufacturing Services, Siemens AG

www.euroforum.de/technologie

12.00 - 12.40
Unternehmenskultur macht einen EMS zum Partner
 Grundsatze und gemeinsame Werte als Basis
 Mitarbeiter als Schlussel fiir den Erfolg der Partnerschaft
« Vorteile einer funktionierenden Partnerschaft

Alois Knoferle, Geschaftsfiihrer, BMK-Group

12.40 - 13.00 Fragen an die Referenten und Diskussion
13.00 - 14.30 Gemeinsames Mittagessen
14.30 - 15.10

EMS, ein Commitment zwischen OEM und Elektronik-Produzent

» EMS, von der Dienstleistung zur Symbiose

* Verzahnung und Kaskadierung von Geschaftsprozessen

« Das Portfolio der EMS-Dienstleistungen

* Die Kunden/Lieferantenbeziehung, ein bidirektionaler Highway
Joachim Goddertz, Chief Executive Officer, EN ElectronicNetwork AG

15.10 - 15.50
Was versteht Seidel Elektronik unter Dienstleistungs-
fiihrerschaft?
* Dienstleistungs- versus Kostenflihrerschaft
» Was steht hinter Dienstleistungsfihrerschaft?
* Verankerung im Unternehmen
* Der Kundennutzen
Franz Jobstl, Vorstandsvorsitzender, SEIDEL Electronics Group

15.50 - 16.10 Fragen an die Referenten und Diskussion
16.10 - 16.40 Pause mit Kaffee und Tee

Riickverfolgbarkeit, Riickruf und Produkthaftung

16.40 - 17.20
Traceability aus Sicht von EMS-Providern und Industrie
« Szenario eines Rickrufs am Beispiel der KFZ-Industrie
* Ansatz der ,Gesamtheitlichen Traceability”
* Voraussetzungen und Integration von Traceability
in die Prozesslandschaft
* Das 4-Stufen-Modell der Traceability
Roland Heigl, Leiter Produktionsprozessplanung, Zollner Elektronik AG

17.20 - 18.00

Neue Entwicklungen in der Produkthaftung

« Aktueller Stand bei der Produkthaftung

* Neue Rechtsprechung zu Riickrufkosten

* Nicht-juristische Fallstricke: Praxisbeispiele

* Rechtsfolgen schlechter Traceability
Prof. Dr. Thomas Klindt, Partner, Internationale Sozietat
NORR STIEFENHOFER LUTZ

18.00 - 18.20 Fragen an die Referenten und Diskussion
18.20 Ende des ersten Tages

Zum Ausklang des ersten Tages sind Sie herzlich zu einem Umtrunk ein-
geladen. In entspannter Atmosphére bietet sich lhnen die Gelegenheit,
wertvolle Kontakte zu kniipfen.



Zweiter Tag
Donnerstag, 14. Mai 2009

8.00-8.30
Empfang mit Kaffee und Tee

8.30-8.40
Er6ffnung des zweiten Tages durch den Vorsitzenden
Georg Holler

Strategien fiir die erfolgreiche Zusammenarbeit
zwischen EMS-Partnern und OEMs

8.40-9.20

Partnerschaft zwischen EMS-Anbietern und Kunden -

Grundbedingungen und Regeln

* Frilhzeitige Einbindung des EMS-Anbieters

« Beratung des Kunden bei der fertigungs- und qualitats-
gerechten Produktgestaltung

* Auswahl des optimalen Supply-Chain-Konzeptes
durch Simulation alternativer Szenarien

* Aufbau einer kundenorientierten Organisation

« Schaffung einer libergreifenden Projektorganisation

« Erfolgreiche Kollaboration zwischen Kunde und
EMS-Anbieter durch Anwendung von LEAN-Prinzipien
und Electronic Data Interchange-Konzepten
Dr.-Ing. Uwe Schmidt-Streier, Geschaftsfiihrer,
Flextronics International Germany GmbH & Co. KG

9.20 - 10.00
Die 3-er Allianz zwischen Flexhersteller — EMS — OEM:
Ubergreifende Zusammenarbeit schafft erfolgreiche
Lésungen
* Anwendungsbeispiele fiir innovative Flexlésungen
 Besonderheiten bei flexiblen Schaltungstragern in
Verarbeitung und Technologie
« Faktoren fiir erfolgreiche Projekte
Dr. Wolfgang Bochtler, Managing Director,
Freudenberg Mektec Europa GmbH

10.00 - 10.20  Fragen an die Referenten und Diskussion
10.20 - 10.50  Pause mit Kaffee und Tee

Make or buy? Die besten Strategien in der
Elektronikfertigung

10.50 - 11.30
Fertigungsstandort Zentral- versus Osteuropa:
Was spricht wofiir?
¢ Kosten versus Qualitat
» Mensch — Maschine
o Infrastruktur
¢ Fordersituation und Finanzierung
* Risiko
Mag. Franz Klein, Geschaftsfiihrer, BECOM Electronics GmbH



11.30-12.10
Ein mittelstandischer EMS-Provider als integraler
strategischer Partner fiir die Elektronikfertigung
Strategische Erwartungen
Vernetzung in der Supply-Chain
Kundenspezifische Lésungen
Michael Velmeden, Geschaftsfiihrer, cms electronics gmbh

12.10 - 12.50

Make and buy - die Sartorius-Strategie der

Technologiedifferenzierung
Strategie der Technologiedifferenzierung
Konzentration auf Kernkompetenzen
Standortsicherung durch Innovation und
Produktgestaltung
Aufbau des globalen X-Networks
Qualifizierung von Zulieferern in Asien
Christian Oldendorf, Leitung Technologie & Innovation/
Mechatronik, Vice President R&D, Sartorius AG

12.50-13.15  Fragen an die Referenten und
Abschlussdiskussion

ca. 13.15 Gemeinsames Mittagessen zum Abschluss
der Jahrestagung

kratzer

AUTOMATION

Seit mehr als 25 Jahren liefert KRATZER AUTOMATION
prozessnahe Software-Losungen fiir den Automobilbau,
die Elektronikindustrie und die Transportlogistikbranche.
Im Bereich ,Industrial Automation” verfiigt KRATZER
AUTOMATION mit intraFACTORY (ber eine Software Suite
fur Auftragsmanagement, Produktriickverfolgung und
Materialmanagement in der Elektronik-Fertigung.

KRATZER Automation AG

Gutenbergstrasse 5, 85716 Unterschleissheim
Ansprechpartner: Franz Stieber, Key Account Manager
Telefon: 089/32152-204 | Fax: 089/32152-599
E-Mail: franz.stieber@kratzer-automation.com
www.kratzer-automation.com

Sponsoring und Ausstellungen

Ihre Fragen zu Sponsoring- und Ausstellungsmoglichkeiten
sowie zur Zielgruppe beantwortet Ihnen gerne:

Dipl-Kffr. (FH) Nicole Reif, Sales-Managerin

Telefon: 0211/9686-3726 | Fax: 0211/9686-4726
E-Mail: nicole.reif@informa.com






